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Primeiro um lar.
Depois um bom
negócio.
Os imóveis da Dimensão mantêm liquidez e despertam desejo ao longo
dos anos. A explicação começa muito antes da venda — na finalidade que
orienta cada projeto.

A N Á L I SE  R A D A R  D I M E N S Ã O    /    F I N A L I D A D E ,  O B R A  E  V A L O R  R E A L

Todo projeto da Dimensão nasce com uma finalidade

declarada: morar bem. É uma escolha que se percebe
nos detalhes de conforto — os mesmos que
empreendimentos voltados unicamente a números
costumam deixar de lado.

Ventilação cruzada, s ilêncio entre pavimentos , esquadrias

que vedam, materiais  que envelhecem com dignidade.
Decisões  que a planilha ignora e que a família reconhece
na primeira semana — e em todas  as  seguintes .

“Um imóvel pensado para morar bem continua desejado quando a novidade passa.”

Q U A L I D A D E  P O R  E X C E L Ê N C I A
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O render mostra a intenção. A obra
decide o valor.
Uma perspectiva bonita é o começo de qualquer
lançamento. O que sustenta o valor real vem depois: como

aquela imagem está sendo executada, avaliada e
acompanhada no canteiro. Uma entrega completa

depende de uma jornada mais longa do que se imagina —
e é nela que a diferença entre construtoras se revela.

Antes de decidir, vale conhecer a obra. O cuidado com o que está sendo erguido antecipa o cuidado com o que será
entregue.

O  Q U E  S U S T E N T A  A  C O N F I A N Ç A

Cuidado, prazo e respeito
Três compromissos atravessam cada obra da Dimensão: o
cuidado com a execução, o compromisso com os prazos e o
respeito com colaboradores e clientes. Eles explicam por
que um empreendimento entregue continua encontrando

comprador — e por que a segunda venda acontece com a
mesma naturalidade da primeira.

“Liquidez é a forma que o mercado
encontra de reconhecer o cuidado.”
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O  Q U E  O  T E M P O  C O N F I R M O U

Dezesseis incorporações, uma
mesma resposta
Mais de três décadas de atuação e mais de dezesseis
incorporações entregues em Chapecó produz iram um

padrão que se repete: apartamentos que voltam ao
mercado encontram interessados com rapidez , e quem já
morou em um Dimensão procura o próximo. O desejo se
renova porque a experiência de morar confirmou a
promessa.

Um imóvel que serve bem a uma família serve bem à família seguinte. É essa continuidade que o mercado

remunera.

A P A R T A M E N T O  E N T R E G U E  ·  P R I M E I R O  U M  L A R ,  D E P O I S  U M  B O M  N E G Ó C I O P O R T F Ó L I O  D I M E N S Ã O

O  Q U E  F I C A

Trinta e três anos ensinaram que valor real se constrói com cuidado, prazo e
respeito — na obra, jamais no discurso. E o nosso melhor ainda está por vir.

P R E M I S S A S  I N S T I T U C I O N A I S

33 ano s  de  atuação
Fu n dação em  1993 · Ch apecó, SC
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val idar com  dados de CRM
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